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I N V O I C E

Facturation électronique chez  
TopPower: rentabilité immédiate !
“Les avantages de la facturation électronique avec Isabel ont été immédiatement perceptibles. Tous les jours, nous 
recevons des factures de notre grossiste en matériel et logiciels. Aujourd’hui, les factures arrivent avec les pro-
duits et nous pouvons d’emblée effectuer des contrôles efficaces. Sur un marché où les prix ne cessent de s’éro-
der, cela représente une importance cruciale”, explique Claudine Fossaert, responsable de l’administration chez  
TopPower, une entreprise de Popering. “Et d’ici la fin de l’année, les avantages seront encore plus importants,  
car nous traiterons directement les factures électroniques dans notre programme de comptabilité.”

Claudine Fossaert (responsable administration et comp-
tabilité) et Serge De Geyter (administrateur délégué) de 
TopPower : les avantages de la facture électronique 
deviennent de plus en plus grands.

T É M O I G N A G E  D U  C L I E N T

TopPower (48 employés) développe des logiciels de comptabilité 
depuis 1984. Ces logiciels s’adressent surtout à des marchés ver-
ticaux – du secteur pétrolier aux fiduciaires – partout en Belgique. 
La majeure partie des revenus de la société provient de Flandre 
occidentale et orientale, mais TopPower réalise 20 pour cent de 
son chiffre d’affaires en Wallonie. La société propose en outre aux 
PME une infrastructure informatique complète, incluant matériel et 
logiciels. 
“Pour l’instant, nous recevons des factures électroniques de notre 
fournisseur de matériel et de logiciels TechData et d’Isabel. Bientôt, 
les factures de Leaseplan concernant nos 25 véhicules de société 
nous parviendront aussi par voie électronique. On parle ici au 
total de 30 à 60 factures par mois, et de montants allant de 75 à 
125.000 euros par mois”, explique Claudine Fossaert. “Aujourd’hui, 
nous imprimons encore toutes ces factures avant de les encoder 
et, même ainsi, nous gagnons beaucoup en efficacité.”

La poule et l’œuf
“Et nous en tirerons encore plus profit dans quelques mois”, précise 
Serge De Geyter, Administrateur Délégué. “Ici, on retombe à nou-
veau dans le schéma de la poule et de l’œuf. Les factures électroni-
ques ne sont rentables que si l’on peut les archiver dans un format 
électronique de manière absolument fiable. Les PME, et surtout les 
fiduciaires, y aspirent depuis quelque temps déjà. Nous travaillons 
donc avec Arco à Malines à l’intégration de l’archivage électronique 
dans notre programme de comptabilité. 
Cette intégration sera entièrement finalisée au plus tard fin 2006. 
Nous espérons pouvoir déjà faire tourner quelques modules avant 
les vacances d’été. TopPower passera alors à la vitesse supérieure. 
Nous envoyons entre 600 et 700 factures par mois. Imaginez quel-
les économies nous allons pouvoir réaliser en passant au format 
électronique et en éliminant le papier ! Nous pourrons en outre agir 
plus vite car la facture électronique arrivera directement sur le 
bureau du client. Pour l’envoi d’une facture papier, par la poste,  

il faut compter au minimum un jour. Ensuite, nous inciterons nos 
propres clients à adopter, eux aussi, la facturation électronique, 
via Isabel. Eliminer 600 à 700 timbres et enveloppes par mois, 
cela aussi représente une fameuse économie ! Et si nos clients 
perçoivent, à leur tour, tous les avantages qu’ils peuvent retirer de 
la facturation électronique, ils ne manqueront pas de franchir le pas 
vers le ‘tout électronique’ ”. La facture électronique a le vent en 
poupe et le mouvement s’accélère car Isabel joue un rôle moteur 
pour permettre aux entreprises de franchir une nouvelle étape sur 
la voie du bureau sans papier.




